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Уважаемая команда [Название компании]!

Меня заинтересовала вакансия Менеджера по работе с ключевыми 
клиентами, так как я давно слежу за развитием вашего продукта на рынке и 
разделяю ценности компании. Мой 5-летний опыт в B2B-продажах и 
управлении портфелем клиентов позволяет мне закрывать задачи, которые 
важны для вашей компании прямо сейчас.
Почему я подойду на эту роль:

Умею развивать существующую базу. На последнем месте работы я 1. 
не просто обслуживал клиентов, а увеличил выручку по портфелю на 
25% за год через внедрение кросс-продаж и пересмотр условий 
сотрудничества.
Работаю с цифрами и ответственностью. Я знаю, как важно 2. 
контролировать дебиторскую задолженность: мне удалось снизить 
просрочку с 15% до 5% без потери лояльности партнеров.
Понимаю специфику вашего рынка. Имею успешный опыт 3. 
переговоров с закупщиками региональных сетей и крупными 
дистрибьюторами в Минске. 

Я уверен, что мой опыт поможет [Название компании] не только удержать 
текущих ключевых партнеров, но и нарастить объем сотрудничества с 
каждым из них.

Буду рад возможности лично обсудить, как мои навыки могут быть полезны 
вашему отделу продаж. Готов пройти собеседование в удобное для вас 
время.

С уважением,
Александр Петров
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